BUILDFORCE

BAUPLATTFORM

Mehr als ein CRM System

ZENTRALE UND EFFIZIENTE
STEUERUNG VON PROJEKTEN,
KUNDEN UND PROZESSEN.

WIE SIE PROJEKTE UND GEWERKE DIGITAL
KOORDINIEREN UND AUTOMATISIEREN.

WIE SIE BAUPROJEKTE ENTDECKEN,
BEVOR IHRE KONKURRENZ ES TUT.

DIGITALL S



UNSERE LOSUNG FUR DIE BAUBRANCHE

BUILDFORCE basiert auf Salesforce und ist konsequent auf die
Bauindustrie  zugeschnitten. Die  Plattform  verbindet  Projekte,
Ausschreibungen, Kunden und Teams in einem System und sorgt dafur,
dass alle mit denselben Daten arbeiten. So werden Ablaufe schneller, die
Zusammenarbeit einfacher und Entscheidungen belastbarer.

BUILDFORCE ist mehr als ein weiteres Tool. Es ist die digitale Grundlage,
um Bau und Vertrieb sauber zu steuern, Transparenz in laufende Vorhaben
zu bringen und Wachstum planbar zu machen.

BUILDFORCE eignet sich nicht nur fir Bauunternehmen, sondern auch fur
Bauzulieferer, Baustoffhandler, Hersteller und Dienstleister rund um die
Baustelle, die Projekte fruh erkennen, systematisch entwickeln und
professionell bearbeiten wollen.

Damit unterstiitzen wir Unternehmen dabei:

e Bau und Vertriebsprojekte zentral zu steuern und jederzeit den
Uberblick zu behalten

e Ausschreibungen und Projektanfragen digital an einem Ort zu
buUndeln, zu strukturieren und effizient zu bearbeiten

e intern sowie mit Kunden und Partnern reibungslos
zusammenzuarbeiten, ohne Medienbriche und Chaos

e Chancen gezielt zu priorisieren und die Pipeline nachvollziehbar zu
steuern, vom ersten Signal bis zum Abschluss

Buildforce Teaservideo

Scannen Sie den
nebenstehenden QR-Code
und entdecken Sie, was
BUILDFORCE moglich
macht.
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ALLE BAUPROZESSE. EINE PLATTFORM.
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NACHHALTIGKEITSREPORT / ESG Uber gesamten Lifecycle

Erhalten Sie durchgangige Transparenz Uber |hr Bauprojekt — von der
ersten Akquise bis zum Abschluss. BUILDFORCE bundelt alle relevanten
Informationen an einem Ort: Planung, AusfUuhrung, Fortschritt, Dokumente,
Gewerke und Stakeholder. So findet |hr Team jederzeit schnell, was es
braucht, und Entscheidungen werden auf einer gemeinsamen Datenbasis
getroffen.

Mit Kl-gestutzten Funktionen steigern Sie die Effizienz spurbar.
BUILDFORCE analysiert Ausschreibungen und Projektdaten automatisiert,
erkennt Risiken und mogliche Verzogerungen fruhzeitig und unterstutzt
Sie dabei, Ressourcen und Vertriebsaktivitaten gezielter zu steuern. Das
spart Zeit, reduziert Reibungsverluste und erhéht die Produktivitat im
gesamten Projektteam.
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AI-CRAWLING: NEUE BAUPROJEKTE,

BEVOR SIE AUSGESCHRIEBEN WERDEN

Unsere Kl durchsucht o6ffentliche Quellen von Gemeinden sowie das
Web und liefert monatlich 100-150 qualifizierte Projekte fir eine
frihere, gezielte Projektgewinnung.

Was wir finden

1) Offentliche Investitionsvorhaben (Budgets, Planungsdokumente)
Erkennung vor Ausschreibung auf Basis vorhandener Planungsunterlagen
(z. B. 2026-2029).

Output: 100-150 Vorhaben/Monat

2) Neubau, Sanierung und Erweiterungen (Web & Dokumente)
Filter nach Gebaudearten: Buro, Produktion, Logistik, Wohnbau usw.
Output: 100-150 Projekte/Monat

Haufige Fragen

Datenschutz-konform? Ja. Ausschliesslich 6ffentlich zugangliche Quellen,
keine Logins, keine geschutzten Bereiche (DSG/DSGVO-konform).

Ist das nur Automation? Nein. Wir erzeugen neue Informationen durch
Friherkennung von Projekten, Rollen und Entscheidungsstrukturen.

Wie gut ist die Qualitat? Mehrstufige Validierung durch mehrere Modelle,
Speicherung nur bei konsistenten Ergebnissen.

Projekte vor der
Konkurrenz entdecken

Scannen Sie den neben-
stehenden QR-Code um den Al-
Crawler in Aktion zu sehen
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POTENZIALANALYSE & KI-SCORING:

WELCHE PROJEKTE LOHNEN SICH WIRKLICH?

Mit dem Kl-gestiitzten Scoring in BUILDFORCE priorisieren Sie
Bauprojekte nach Erfolgschance und Relevanz.

Statt subjektiver Einschatzungen erhalten Sie eine nachvollziehbare
Bewertung, die die Pipeline vergleichbar macht und bessere
Entscheidungen im Vertrieb ermoglicht.

Einheitlicher Score fur alle Projekte, transparent und begrindet
Bewertet u. a. Projektgrdsse, Timing, Budget-Indizien, Stakeholder,
Wettbewerb und Historie

Ergebnis: klares Ranking, besserer Fokus, weniger interne
Diskussionen

Nutzen fUrs Management: belastbareres Forecasting und planbarere
Ressourcen

Haufige Fragen

Wie entsteht der Score? Aus mehreren Kriterien wie Projektgrosse,
Timing, Budget-Indizien, Beteiligten, Wettbewerb und Historie. Ergebnis
ist ein nachvollziehbares Ranking.

Gewerke & Projekte
koordinieren

Scannen Sie den nebenstehenden
QR-Code um zu sehen wie Sie
Leistungsverzeichnisse
automatisieren kdnnen.
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MESSBARE WIRKUNG NACH GO-LIVE

MIT BUILDFORCE

% 30%

+29% + 0
SCHNELLERE STEIGERUNG DES
ZUSAMMEN-ARBEIT B2B-LEAD

VOLUMENS

+30% | +31% | +31% | -31%
STEIGERUNG DES STEIGERUNG DER EFFIZIENTERE WENIGER

UMSATZES VERTRIEBS- SERVICEPROZESSE MANUELLE
PRODUKTIVITAT PROZESSE

Kunden-Interview

QR-Code scannen und
erfahren, wie KIPP mit klaren
Prozessen und sauberem
Salesforce-Setup messbare
Ergebnisse erzielt hat.
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WIR SIND FUR SIE DA

Sie mochten schneller zu den richtigen Projekten, sauber priorisieren
und weniger Zeit mit manueller Recherche verlieren? Genau dafiir ist
BUILDFORCE gemacht und wir helfen lhnen, es schnell in die Praxis zu
bringen.

Patrick Schéafer
Geschaftsfuhrer Schweiz

Mobile: +4179 630 23 99
E-Mail: patrick.schaefer@digitall.com
Oder einfach einen Termin buchen - Wir zeigen

Ihnen in 15 Minuten, wie BUILDFORCE Projekte
priorisiert und Ausschreibungen strukturiert.
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DIGITALL ist ein europaischer Anbieter digitaler Losungen
und Services mit Uber 20 Jahren Erfahrung auf dem
globalen Markt.

Seit mehr als acht Jahren entwickeln wir speziell auf die
Bauindustrie zugeschnittene Ldsungen und begleiten
Unternehmen bei ihrer digitalen Transformation.

Unsere Branchenexperten unterstUtzen unterschiedliche
Segmente innerhalb der Branche wie Bauzulieferer,
Baustoffhandler, Bau- und Generalunternehmer sowie
Immobilienverwalter mit mafRgeschneiderten digitalen
Strategien.



